
BookedFULLY

סילבוס התוכנית



שיעור 1 | יסודות חשובים בעסק

נפתח בלימוד של מספר עקרונות חשובים במעבר מהישרדות לשפע בעסק שיקחו אותנו על עבר הגדילה

העסקית שלנו. 

נכיר את הלקוחות שלנו, נבין מה התהליך שהם עוברים מהפעם הראשונה שהם נחשפים אלינו ועד הרגע

שהם בשלים להחלטת קנייה ונלמד לאפיין אותם. בהמשך השיעור נגלה מה גורם ללקוחות לשבת על הגדר

ומה משפיע עליהם בדרך ולבסוף נכתוב את סיפור חיינו ואת השליחות שלנו שממנה נגלף את הלקוחות

שנועדנו לשרת.

שיעור 2 | מסרים

נמשיך להעמיק את ההיכרות עם הלקוחות שלנו בכדי שנוכל לכתוב להם מסרים מדויקים ומעוררים רגשית.

נדבר על מה קורה בעולם של הלקוחות שלנו ומהי הדלת המסתובבת שמכניסה אותם פנימה אלינו, לעולם

שלנו. נכיר את שלושת רמות המודעות שאליהן נרצה לכוון בתכנים שלנו כדי לחבר את הלקוחות שלנו אלינו

ונתחיל ליצור מסרים לכל אחת מהן.

שיעור 3 | תוכן שבונה קהל 

מתחילות לחבר לקוחות אלינו באמצעות תוכן! היום נכיר את מפעל התוכן החינמי שלנו ואת 2 החזיתות

העיקריות בהן נרצה לפעול עם התוכן שלנו. נכיר גם את תהליך ההתקרבות ההדרגתי של הלקוחות שלנו

בדרך אלינו ונדבר על מה נרצה לגרום להם להרגיש בכל שלב בדרך - באמצעות התוכן שלנו. נלמד גם על

מבנה נכון לתוכן שלנו לרשת ונתחיל לכתוב לפיו.

שיעור 4 | מדריך המתנה

היום נתחיל ליצור את מדריך המתנה שלנו ונדבר על כל מה שהוא צריך לכלול בתוכו בכדי ליצור קירבה

רגשית ומערכת יחסים משמעותית עם הקהל שלנו. נלמד איך לבחור את התוכן למדריך כך שיהיה

משמעותי, מחדש ופותח לבבות ואיך להביא תנועה אל המדריך שלנו, ונעמיק בלמידת המבנה הנכון לעמוד

הנחיתה של המדריך כך שיהיה אטרקטיבי ויוביל למלא הרשמות והורדות שלו.
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שיעור 5 | שיעור מעבדה

נפגש בזום למפגש פתוח של שאלות-תשובות והידוקי החומרים שלכן.

שיעור 6 | חבילות שירות

היום נבנה את חבילת השירות המרכזית שלנו - זו שעומדת לשנות חיים ללקוחות שלנו. נלמד על היתרונות

הבולטים בעבודה עם חבילות ועל מה חשוב שהן יכללו, וכמובן נבין איך לבנות ולתמחר אותן נכון. נרחיב גם

על מדרג המוצרים שלנו בעסק ועל כל מה שחשוב לשים לב כשבונים אותו.

שיעור 7 | פגישת הזנקה

מהי פגישת ההזנקה המפורסמת ואיך להוביל בעזרתה את הלקוחות שלנו מפגישה אחת לסדרת מפגשים

בהרמוניה וללא מאמץ? היום נלמד לעומק את המבנה המדויק לפגישת ההזנקה שלנו, נכיר עקרונות

פסיכולוגיים משמעותיים להצלחת הפגישה וניצור כל אחת תסריט אישי ומדויק לפגישת ההזנקה שלה.

שיעור 8 | דיוקים והידוקים

היום נהדק את כל מה שלמדנו עד כה ונדבר על מבנה לעמוד המכירה של החבילה שלנו. נכין סדרת מיילים

שתישלח לכל הנרשמות לרשימת התפוצה שלנו לאחר קבלת מדריך המתנה שהכנו ונלמד על קידום ממומן

אפקטיבי לתכנים שלנו בבוסט-פוסט ועל איך לעשות אותו בפועל. 

שיעור 8 | דיוקים והידוקים

שיעור 9 | השקות

בשיעור של היום נצלול לעולם ההשקות המופלא שהולך ליצור לנו בוסט כלכלי בעסק! 

נדבר על התדירות המומלצת להשקות ונכיר את שני סוגי המהלכים בעסק שחשוב שנשלב לאורך השנה.

נלמד את מבנה ההשקה של בליס לעומק ועל 4 המאפיינים שיעזרו לנו לבנות הצעת השקה שאפשר לסרב

לה, אבל אף אחד לא רוצה. נרחיב על השקת ווצאפ ומה היא צריכה לכלול, איך לבנות אותה ואיך לייצר

מעורבות במהלכה ונצא בהתרגשות לבנות את התוכן לאתגר שלנו.
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שיעור 10 | שיעור מעבדה

נפגש בזום למפגש פתוח נוסף של שאלות-תשובות והידוקי החומרים שלכן.

שיעור 11 | וובינר

הוובינר - אחד הכלים הכי חזקים שהולך להפוך לכלי מרכזי בעסק ולשרת אותנו לעוד שנים רבות קדימה. 

כאן נרחיב על עולם הוובינרים ועל בחירת נושא לוובינר מנצח. נכיר את 12 השלבים המדויקים לניהול

והעברת וובינר מנצח שמוכר הכל - גם פגישות הזנקה וגם תהליכים ממושכים יותר, ונלמד מספר עקרונות

חשובים להצלחת הוובינר שלנו.

שיעור 12 | בניית שיטה

עכשיו כשיש לנו את המפה השלמה בעסק שלנו, הגיע הזמן לפתח שיטה מסודרת - כזו שתמצב אותנו

כמומחיות בתחומינו. בשיעור של היום נלמד מהם אבני הדרך לבניית השיטה שלנו ועל חשוב שהיא תכלול

בתוכה ונבין איפה ואיך היא הולכת לשרת אותנו בעסק.

שיעור 13 | מפת השפע בעסק

שיעור חשוב בו נדבר על עבודת השפע שתלווה אותנו מכאן והלאה בבניית העסק שלנו שנמצא תמיד

בהתפתחות ספירלית. נדבר על שיעורים שונים שיש לנו עם כסף ונכיר את 3 שרירי השפע בעסק שעוזרים

לנו לבנות את אימפריית האור שלנו. ונסיים חזק בהסבר מפורט על איך לתכנן חצי שנה מוצלחת בעסק.
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